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PASIŪLYMŲ VERTINIMO KRITERIJAI IR SĄLYGOS

1. Perkančioji organizacija ekonomiškai naudingiausią pasiūlymą išrenka pagal kainos ir kokybės santykį. 
2. Pasiūlymų vertinimo kokybės kriterijai ir lyginamieji svoriai:

	Vertinimo kokybės kriterijai
	Reikalavimus atitinkančių sutarčių / projektų skaičius
	Suteikiami balai
	Lyginamasis svoris ekonominio naudingumo įvertinime

	I kriterijus (T1) –  Užsakovų rekomendacijos, patvirtinančios Tiekėjo per paskutinius 3 (tris) metus iki pasiūlymų pateikimo termino pabaigos 
tinkamai įvykdytas ar vykdomas sutartis verslo administravimo ir/ar verslo bendruomenės būrimo ir/ar verslo informavimo ir verslo konsultavimo ir/ar mokymų ir verslo informacijos sklaidos renginių ir/ar mentorystės sesijų organizavimo paslaugų srityse.
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	Y1=20

	II kriterijus (T2) – specialisto patirtis, teikiant akceleravimo paslaugas.
Per pastaruosius 3 metus iki pasiūlymų pateikimo termino pabaigos suorganizuotų akceleravimo programų skaičius.
	2
3
4 ir daugiau
	
1 
2
3

	Y2=30

	III kriterijus (T3) – Ryšiai su verslo asocijuotomis struktūromis.
Tiekėjas pateikia verslo asocijuotos struktūros (Pramonės, prekybos ir amatų rūmai, Vietos verslininkų asociacija ir kt.), veiklą vykdančios BC „Spiečius” regione arba Lietuvos mastu, rekomendaciją.
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	Y3=25

	IV kriterijus (T4)– Kaina 

	Y4=25



Pastaba: specialistai, kurių darbo patirtimi remiamasi nustatant ekonomiškai naudingiausią pasiūlymą, bus atsakingi už sutarties vykdymą. Sutarties vykdymo metu tokius specialistus galima keisti ne žemesnės kvalifikacijos ir ne prastesnės patirties specialistais.

3. Tiekėjas, kartu su pasiūlymu turi pateikti žemiau nurodytus dokumentus, kurių po pasiūlymų pateikimo termino pabaigos tiekėjas negalės pateikti ar tikslinti:
3.1. Pirmam kriterijui - pateikia Užsakovo rekomendaciją (-as) apie tinkamai įvykdytas ar vykdomas sutartis verslo administravimo ir/ar verslo bendruomenės būrimo ir/ar verslo informavimo ir verslo konsultavimo ir/ar mokymų ir verslo informacijos sklaidos renginių ir/ar mentorystės sesijų organizavimo paslaugų srityse.
3.2. Antram kriterijui - siūlomo  specialisto (-ų), paskirto (-ų) sutarties vykdymui, darbo patirties, organizuojant akceleravimo programas, aprašymą (kuriame nurodoma: specialisto vardas, pavardė, specialisto akceleravimo programų organizavimo darbo patirtis (įgyvendintų akceleravimo programų skaičius), sutartys, kurias vykdant įgyta patirtis, nurodant užsakovų pavadinimus, sutarties (-ių) galiojimo laikotarpį (-ius), trumpą programos aprašymą (-us).
3.3. Trečiam kriterijui – verslo asocijuotos struktūros, veiklą vykdančios BC „Spiečius” regione arba  Lietuvos mastu, rašytinę rekomendaciją.
4. Tiekėjų pasiūlymų ekonominis naudingumas (T) apskaičiuojamas sudedant atskirų kriterijų (Ti) balus:
                         
				

5. Atskirų kriterijų (Ti) balai apskaičiuojami kriterijaus reikšmę (Tp) palyginant su geriausia to paties kriterijaus įvertinta reikšme (Tmax) ir padauginant iš vertinamo kriterijaus lyginamojo svorio        

                     

6. Pasiūlymo kainos (T4) balai apskaičiuojami mažiausios pasiūlytos kainos (Tmin) ir vertinamo pasiūlymo kainos (Tp) santykį padauginant iš kainos lyginamojo svorio (Y5):


                       4
