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TECHNINĖ SPECIFIKACIJA 

1. Veiksniai, nustatantys Paslaugos viešojo pirkimo poreikį

Viešoji įstaiga „Invest Lithuania“, (toliau – IL arba „Invest Lithuania“, arba Perkančioji organizacija) siekia pritraukti tiesiogines užsienio investicijas (toliau – Investicija arba TUI) į Lietuvos Respubliką (toliau – Lietuva) iš įmonių, veikiančių „Duomenų centrų“ sektoriuje. 
1.1. Atsižvelgiant į tai, kad didelio masto duomenų centrų įsteigimas yra strateginis nacionalinis prioritetas Lietuvos Respublikos vyriausybei, šio viešojo pirkimo tikslas – nustatyti ir pritraukti tarptautinius investuotojus – ypač didelio masto duomenų centro operatorius, – kurie galėtų plėtoti Lietuvoje įrenginius, kurių minimalūs planuojami energijos pajėgumai siektų ne mažiau nei 20 MW. Duomenų centrų sektorius laikomas pagrindiniu Lietuvos perėjimo prie skaitmeninės ekonomikos ir energijos komponentu, tiesiogiai prisidedantis prie šalies konkurencingumo, technologinės pažangos ir ekologiško augimo tikslų. Atpažindama didėjantį pasaulinį tvarios ir saugios skaitmeninės infrastruktūros poreikį, Lietuva siekia tapti viena iš dominuojančių ypač didelio ir didelio masto duomenų centrų investicijų tikslų Šiaurės Europoje. Atitinkamai šio viešojo pirkimo tikslas yra nustatyti galimas investuotojų įmones, kurios atitiktų šiuos kriterijus, įvertinti jų strateginį suderinamumą su Lietuvos vertės siūlymu duomenų centrų investicijoms ir palaikyti tokių investuotojų pritraukimo procesą siekiant sudaryti sąlygas ilgalaikėms operacijoms Lietuvoje. 
1.2. Tarptautinių duomenų centrų investuotojų pritraukimas į Lietuvą reikalauja ne tik išsamaus pasaulinio duomenų centrų rinkos, jo technologinių ir operacijų specifikos supratimo, bet ir tiesioginės prieigos prie svarbiausių sprendimų priėmėjų dominuojančiose rinkos įmonėse. Todėl siekiama įtraukti profesionalų Paslaugų teikėją, kuris atitiktų Viešųjų pirkimų dokumentuose nurodytus reikalavimus ir turėtų įrodytos patirties bei aiškų tinklą pasauliniame duomenų centrų sektoriuje. Paslaugų tiekėjas turi būti atsakingas už potencialių užsienio investuotojų įmonių nustatymą ir sąrašo sudarymą – įskaitant ypač didelio masto (hyperscale), duomenų centrų talpinimo paslaugų (colocation), įmonių (enterprise) duomenų centrų vystytojus bei operatorius, projektavimo ir inžinerijos įmones, besispecializuojančias duomenų centrų srityje, –  jų investicijų potencialo įvertinimą ir susidomėjimą plėstis į naujas rinkas bei tokių įmonių atstovų ir „Invest Lithuania“ susitikimų organizavimą. 
1.3. Vienas iš svarbiausių tikslų – suorganizuoti nuotolinius ir (arba) gyvus susitikimus (toliau – Susitikimai) tarp Perkančiosios organizacijos ir potencialių investuotojų įmonių atstovų. Už kiekvieną sėkmingai suorganizuotą susitikimą Paslaugų tiekėjui turi būti mokamas sėkmės mokestis. 

2. Išsamus viešojo pirkimo Paslaugos aprašymas

2.1. I fazė. Pirminis susitikimas
2.1.1. Šios fazės metu Paslaugų teikėjas turi suorganizuoti ir surengti pirminį susitikimą su Perkančiąja organizacija („Invest Lithuania“). Pirminio susitikimo tikslas – užtikrinti bendrą tikslų, apimties ir metodologijos supratimą siekiant identifikuoti ir nustatyti galimas investuotojų įmones duomenų centrų sektoriuje. 
2.1.2. Pagrindiniai pirminio susitikimo tikslai turi būti šie: 
· sutarimas dėl potencialių klientų kvalifikacijos kriterijų, suderintų su Lietuvos vertės pasiūlymu didelio masto duomenų centrų investicijoms; 
· pagrindinių investavimo veiksnių ir tikslinių investuotojų sprendimų priėmimo logikos identifikavimas; 
· vaidmenų, atsakomybių ir numatomų rezultatų išaiškinimas; 
· pranešimų teikimo, koordinavimo ir atsiliepimų mechanizmų patvirtinimas sutarties laikotarpiu.
Šios fazės rezultatai bus metodologinis pagrindas kitoms projektų fazėms. 

Numatomi rezultatai: pirminio susitikimo santraukos ataskaita, įskaitant patvirtintus pagrindinius veiklos rezultatus, sėkmės rodiklius, tikslinius investuotojų profilius ir sutartą metodologinę prieigą. 

2.2. II fazė. Ilgojo ir trumpojo įmonių sąrašo paruošimas 
2.2.1. Po pirminio susitikimo Paslaugų teikėjas turi paruošti ilgąjį potencialių investuotojų įmonių (150) pasauliniame duomenų centrų sektoriuje sąrašą, susitelkdamas į ypač didelio masto (hyperscale), duomenų centrų talpinimo paslaugų (colocation), ir įmonių (enterprise) operatorius. Taip pat Paslaugų teikėjas turi paruošti trumpąjį trisdešimties (30) kvalifikuotų potencialių klientų sąrašą, kurie demonstruotų didesnį potencialą vykdyti jų projektą Lietuvoje bei rodytų stiprų atitikimą Lietuvos vertės pasiūlymui. Šios fazės tikslas – nustatyti įmones su didžiausiu potencialu tiesioginėms užsienio investicijoms (TUI) Lietuvoje, atitinkančias šalies vertės pasiūlymą ir turimą infrastruktūrą. 

2.2.2. Ilgasis sąrašas
Ilgasis sąrašas turi būti paruoštas pagal toliau nurodytą tikslinės įmonės profilį: 
· užsiima duomenų centrų vystymu, nuosavybe ar veikla; 
· demonstruoja aktyvią investavimo ar plėtros strategiją Europoje duomenų centrų projektų srityje. 

Ilgasis sąrašas turi apimti bent toliau nurodytą informaciją kiekvienai nurodytai įmonei: 
· įmonės pavadinimas ir buveinė (šalis, miestas, adresas); 
· darbuotojų skaičius ir metinė apyvarta; 
· pagrindinės veiklos ir plėtros sritys; 
· duomenų centro veiklos tipas (ypač didelio masto, bendros vietos, įmonė ir kt.);
· dabartiniai ir planuojami investavimo regionai; 
· trumpas (1–5 sakinių) įmonės verslo profilio ir duomenų centrų portfelio aprašymas.

Preliminari ilgojo sąrašo versija pateikiama peržiūrėti Perkančiajai organizacijai. Perkančioji organizacija įsipareigoja peržiūrėti sąrašą per penkias (5) darbo dienas ir jį patvirtinti arba pateikti pastabas dėl atitikties techninei specifikacijai. 

Preliminariame ilgajame sąraše turi būti ne mažiau kaip šimtas penkiasdešimt (150) tikslinių įmonių. Jei Perkančioji organizacija mano, kad sąrašas yra neišsamus, Paslaugų teikėjas jį atitinkamai patikslina arba papildo. 

Numatomi rezultatai: išsamus rezultatas, kurį sudaro galutinis ilgasis sąrašas su ne mažiau kaip šimtu penkiasdešimt (150) duomenų centrų sektoriaus tikslinių įmonių, įskaitant atitinkamą informaciją apie įmones, suderintus su Perkančiosios organizacijos tikslais ir Lietuvos vertės pasiūlymu.

2.2.3. Trumpasis sąrašas
Iš patvirtinto ilgojo sąrašo Paslaugų teikėjas parengia trumpąjį sąrašą, į kurį įtraukia ne mažiau kaip trisdešimt (30) įmonių, kurios yra labiausiai tinkamos ir perspektyvios potencialios investuotojos.

Kiekvienai į trumpąjį sąrašą įtrauktai įmonei Paslaugų teikėjas turi nurodyti: 
· įmonė užsiima projektais, kurių įrengimų galia ne mažesnė kaip 20 MW;  
· rodo stiprius plėtros rodiklius DI valdomų duomenų centrų kūrimo srityje;
· trumpas paaiškinimas, kodėl Lietuva yra tinkama vieta įmonės potencialioms investicijoms ar plėtrai (pvz., atitiktis strateginiams, veiklos ar infrastruktūros poreikiams); 
· bet kokia turima informacija apie įmonės dabartinius investicijų prioritetus, laiką ir pagrindinius sprendimus priimančius asmenis; 
· įmonės interesų potencialo įvertinimas, pagrįstas turima rinkos informacija ar ankstesniu bendravimu (jei įmanoma);
· pagrindinių sprendimų priėmėjų kontaktiniai duomenys – įtraukiant vardą, pavardę, el. pašto adresą ir, jei įmanoma, pateikiant papildomą kontaktinę informaciją, pvz., telefono numerį ir „LinkedIn“ profilį.


Trumpasis sąrašas turi būti pateiktas kaip atskiras dokumentas ir gali būti naudojamas kaip pagrindas tolesnėms kontaktų užmezgimo veikloms ir susitikimams, kaip nurodyta techninėje specifikacijoje. 

Numatomi rezultatai: trumpasis sąrašas, sudarytas iš ne mažiau kaip trisdešimties (30) kvalifikuotų potencialių klientų, atrinktų iš ilgojo sąrašo. Trumpajame sąraše turi būti įtrauktos įmonės, kurios yra labiau linkusios įgyvendinti savo projektus Lietuvoje ir labiau atitinka Lietuvos vertės pasiūlymą. Turi būti pateikta išsamesnė ir pagrįstesnė informacija, kuri padėtų toliau plėtoti kontaktų užmezgimo ir bendradarbiavimo veiklą.  

2.3. III etapas. Potencialių klientų generavimas ir susitikimų su potencialiais investuotojais organizavimas 
2.3.1. Remdamasis Paslaugų teikėjo parengtu ir „Invest Lithuania“ patvirtintu tikslinių įmonių ir sprendimų priėmėjų sąrašu, Paslaugų teikėjas turi užmegzti ryšius su šiomis įmonėmis, kad nustatytų, kurios iš jų svarsto ar planuoja didelio masto investicijas į duomenų centrus Europoje ir kurios iš jų galėtų laikyti Lietuvą patrauklia vieta tokiems projektams įgyvendinti. 

Paslaugų teikėjas sieks pritraukti kvalifikuotus potencialius investicinius projektus, vykdydamas tikslingas kontaktų užmezgimo kampanijas, naudodamas elektroninius laiškus, telefono skambučius ir profesinius tinklus. Tikslas – nustatyti kiekvienos įmonės tiesioginių užsienio investicijų potencialą ir įvertinti jų susidomėjimą Lietuvos siūlomomis galimybėmis. 

2.3.2. Įmonių sąrašas turi būti nuolat atnaujinamas ir papildomas išsamia informacija apie kontaktų užmezgimo rezultatus, įskaitant: 
· iš įmonių gautus atsakymus; 
· įsitraukimo etapą (pvz., pirminis kontaktas, tolesni veiksmai, patvirtintas interesas, atsisakymas); 
· priežastys, dėl kurių nebuvo galima surengti susitikimų (pvz., nėra plėtros planų, negautas atsakymas, neatitikimas reikalavimams ir pan.); ir 
· bet kokios papildomos pastabos, svarbios tolesniam „Invest Lithuania“ bendradarbiavimui. 

2.3.3. Paslaugų teikėjas organizuoja susitikimus tarp „Invest Lithuania“ ir kvalifikuotų potencialių investuotojų, kurie atitinka šiuos kriterijus: 

Reikalavimai įmonėms, su kuriomis planuojami susitikimai: 
· įmonės, aktyviai svarstančios duomenų centrų investicijų plėtrą Europoje per artimiausius 24 mėnesius; ir
· potencialūs projektai, kurių minimali galios talpa yra 20 MW (arba lygiavertis didelio masto objektas); ir
· Įmonės, demonstruojančios investicinį potencialą ir susidomėjimą Šiaurės arba Vidurio Europa.

2.3.4. Paslaugų teikėjas yra atsakingas už „Invest Lithuania“ ir tikslinės įmonės atstovų (pvz., aukščiausio lygio vadovų, viceprezidentų, direktorių ar kitų atitinkamų sprendimus priimančių asmenų) susitikimų nuotoliniu būdu ir (arba) asmeniškai organizavimą ir koordinavimą.

· Susitikimai gali būti rengiami nuotoliniu būdu (vaizdo skambučiu) arba asmeniškai, įmonės būstinėje arba „Invest Lithuania“ biure Vilniuje, priklausomai nuo galimybių ir abipusio susitarimo. 

· Už kiekvieną sėkmingai surengtą ir įvykusį susitikimą pagal Sutartyje nustatytas sąlygas Paslaugos teikėjui mokamas sėkmės mokestis. 

2.3.5. Prieš kiekvieną susitikimą Paslaugų teikėjas pateikia „Invest Lithuania“ bendrovės profilio santrauką, kurioje nurodo: 
· bendro pobūdžio informaciją ir verslo apžvalgą; 
· kontakto istorijos ir ankstesnės komunikacijos santrauką; 
· dalyvaujančius pagrindinius sprendimų priėmėjus; ir 
· Konkrečios galimo investicinio susidomėjimo sritys,

Įmonės prašymu „Invest Lithuania“ prieš susitikimą gali pateikti papildomą informacinę medžiagą apie Lietuvos duomenų centrų ekosistemą, galimus sklypus ir vertės pasiūlymą. 

3. Paslaugų apimtis ir procedūra

3.1. Pirminis susitikimas 
Per dešimt (10) darbo dienų nuo Sutarties įsigaliojimo dienos „Invest Lithuania“, bendradarbiaudama su Paslaugų teikėju, turi surengti bendras pirminį susitikimą. 
Pirminio susitikimo tikslas – užtikrinti bendrą supratimą apie projekto tikslus, rezultatus ir metodiką. Sesijos metu:
· Perkančioji organizacija („Invest Lithuania“) ir Paslaugų teikėjas suderina pagrindinius kvalifikacinius kriterijus; 
· aptariami ir patvirtinami potencialių investuotojų įmonių identifikavimo, analizės ir kvalifikavimo apimtys, terminai, šaltiniai ir metodai;
· parengiamas išsamus darbo planas ir projekto komunikacijos procedūros; ir 
· susitikimo rezultatai užfiksuojami projekto įgyvendinimo plane, kurį raštu patvirtins abi šalys (pvz., elektroniniu paštu). 
Paslaugos teikėjo projekto vadovo dalyvavimas yra privalomas. Susitikimas gali vykti nuotoliniu būdu (telekonferencijos arba vaizdo skambučio forma). 

3.2. Sąrašų derinimas ir peržiūra
Visus Paslaugų teikėjo parengtus įmonių sąrašus turi peržiūrėti ir patvirtinti „Invest Lithuania“.
· Perkančioji organizacija pateikia atsiliepimus apie II etapo įmonių sąrašus per penkias (5) darbo dienas nuo jų pateikimo. 
· Sąrašai gali būti koreguojami, kol atitiks techninėje specifikacijoje nustatytus reikalavimus. 

3.3. Grafikas
· I etapas: pirminis susitikimas 
Paslaugų teikėjas surengs pirminį susitikimą su Perkančiąja organizacija per dešimt (10) darbo dienų nuo sutarties įsigaliojimo dienos. 
· II etapas: ilgojo sąrašo ir trumpojo sąrašo rengimas 
· II.1 etapas – ilgasis sąrašas: Paslaugų teikėjas parengia ir pateikia galutinį ilgąjį sąrašą, kuriame yra ne mažiau kaip 150 tikslinių įmonių, per du (2) mėnesius nuo Sutarties įsigaliojimo dienos, įskaitant laiką, skirtą Perkančiajai organizacijai peržiūrėti. 
· II.2 etapas – trumpasis sąrašas: Iš patvirtinto ilgojo sąrašo Paslaugų teikėjas per tris (3) mėnesius nuo ilgojo sąrašo patvirtinimo, įskaitant laiką, skirtą Perkančiajai organizacijai peržiūrėti, parengia trumpąjį sąrašą, kuriame yra ne mažiau kaip trisdešimt (30) kvalifikuotų potencialių klientų.
· III etapas: susitikimų organizavimas
Paslaugų teikėjas surengs sutartus susitikimus su tikslinėmis įmonėmis per šešis (6) mėnesius nuo trumpojo sąrašo patvirtinimo. 
Ši struktūra užtikrina bendrą sutarties trukmę – vienuolika (11) mėnesių, su aiškiais pristatymo, peržiūros ir įgyvendinimo etapais. 

3.4. Bendradarbiavimas ir komunikacija
· Paslaugų teikėjas visą sutarties galiojimo laikotarpį palaiko aktyvų ryšį su Perkančiąja organizacija, reguliariai teikia naujausią informaciją, atsako į užklausas ir užtikrina paslaugų teikimo proceso skaidrumą;
· ryšys palaikomas pirmiausia elektroniniu paštu. Prireikus gali būti naudojami papildomi ryšio kanalai (pvz., telefono ar vaizdo skambučiai);
· įmonių sąrašai ir oficialių dokumentų versijos pateikiami elektroniniu paštu.

3.5. Paslaugų priėmimas
· pristatymo metu Perkančioji organizacija patikrina, ar paslaugos atitinka techninę specifikaciją, ir pasirašo paslaugų perdavimo ir priėmimo aktą;
· Paslaugų teikėjas perduoda visus rezultatus, įskaitant sąrašus, priedus ir susijusius dokumentus, taip pat visas teises ir nuosavybės teises į paslaugų rezultatus (įskaitant visus subrangovų darbus) be teritorinių apribojimų;
· Paslaugų teikėjas gali naudoti ar atskleisti paslaugų rezultatus trečiosioms šalims tik gavęs išankstinį rašytinį Perkančiosios organizacijos sutikimą. 

3.6. Aplinkos apsaugos kriterijai 
Šiam pirkimui taikomi aplinkos apsaugos principai:  
3.6.1. Jeigu Sutarties vykdymo metu atsirastų poreikis organizuoti susitikimą (-us), susitikimas (-ai) būtų vykdomi nuotoliniu būdu. Jeigu neįmanoma susitikimo (-ų) vykdyti nuotoliniu būdu, susitikimo (-ų) metu negali būti naudojami vienkartiniai indai, turi būti geriamas stalo vanduo.
3.6.2. Vykdant Sutartį mažinti popieriaus sunaudojimą, atsisakyti nebūtino dokumentų kopijavimo ir spausdinimo, rengiama techninė dokumentacija, ataskaitos ir (ar) kiti su Sutarties vykdymu susiję dokumentai (įskaitant mokėjimo dokumentus), teikiami tik elektroniniu formatu, o techninės dokumentacijos galutinės versijos ir (ar) kita dokumentacija, kuri turi būti pasirašoma, pasirašoma elektroniniu parašu (įskaitant ir šią Sutartį ir jos pakeitimus). Išimtiniais atvejais su Sutarties vykdymu susiję dokumentai gali būti pateikiami fiziniu dokumentų formatu, jeigu toks formatas privalomas pagal teisės aktus ir (ar) PO nurodo tokį būtinumą. Esant būtinybei spausdinti, naudojamas perdirbtas popierius, kuris atitinka reikalavimus, patvirtintus aktualios redakcijos Lietuvos Respublikos aplinkos ministro 2011 m. birželio 28 d. įsakymu Nr. D1-508 „Dėl Produktų, kurių viešiesiems pirkimams ir pirkimams taikytini aplinkos apsaugos kriterijai, sąrašo, Aplinkos apsaugos kriterijų ir Aplinkos apsaugos kriterijų, kuriuos perkančiosios organizacijos ir perkantieji subjektai turi taikyti pirkdami prekes, paslaugas ar darbus, taikymo tvarkos aprašo patvirtinimo“.
