KLAUSIMAS

ATSAKYMAS

Susipazine su pirkimo dokumentuose nustatyta pasitlymy vertinimo metodika,
pagal kuria:

| kriterijus — Pasitulymy vertinimui naudojama suma (C), lyginamasis svoris X = 30;

I kriterijus — Taikomos nuolaidos dydis procentais (A), lyginamasis svoris Y = 70,
norime atkreipti démesj, kad nustatytas vertinimo kriterijy santykis (30 proc.
kainai ir 70 proc. nuolaidos dydziui) lemia situacija, kai galutinj pasitlymo
jvertinima didzigja dalimi nulemia deklaruojamos nuolaidos procentas, o ne reali
galutiné pasiulymo kaina.

Tiekéjo siulomos nuolaidos dydis tiesiogiai priklauso nuo taikomo antkainio — kuo
didesnis antkainis, tuo didesné gali biti deklaruojama nuolaida. Kainos labai
stipriai pakeliamos, kad buty galima suteikti didesne nuolaida. Todél kriterijus,
vertinantis nuolaidos procentg, savaime negarantuoja maziausio galutinio jkainio
ir ekonomiskai naudingiausio pasitlymo parinkimo.

Ekonomiskai nepagrjsta tikeétis didelés nuolaidos tuo atveju, kai siiloma kaina jau
yra maza ir konkurencinga. Dél to tiekéjai, sitlantys realiai maZzesnes kainas,
atsiduria nepalankioje konkurencinéje padétyje. Tuo tarpu tiekéjas, nustates
didesne pradine kaing, gali pasiulyti didesne procentine nuolaidj ir, dél didesnio
Sio kriterijaus svorio, surinkti daugiau baly, net jei jo galutiné kaina néra
maziausia.

Atsizvelgdami j iSdéstytas aplinkybes, praSome persvarstyti nustatytus vertinimo
kriterijus ir jy lyginamuosius svorius, siekiant uztikrinti proporcinga, skaidry ir
ekonomiskai pagrjsta pasialymy vertinima, orientuotg j realig perkanciosios
organizacijos ekonomine nauda.

Tiekéjas remiasi klaidinga prielaida, kad ,galutine ekonomine nauda”“ sSiame
pirkime lemia tik pasitlymo vertinimo metu skaiciuojama ,,C* suma. Pirkimo
dokumentai aiskiai nustato priesingai —,,C* yra tik palyginimui, o reali

mokétina kaina formuojama vykdymo metu taikant sutartyje fiksuota nuolaida

nuo viesai skelbiamy kainy. ,Pasitlymo formoje nurodyty Prekiy kainos turi
buti pateiktos be nuolaidy — jos bus naudojamos tik pasitlymy vertinimui ir
nebus fiksuojamos Sutartyje.”

Nuolaida néra deklaratyvus rodiklis. Ji yra tiesioginis sutartinés kainodaros
elementas, taikomas visoms prekéms visg laikotarpj, todél didesnis jos svoris
yra logiskai susietas su pirkimo objektu ir ekonomine nauda.

Tiekéjo teiginys kad ,tiekéjas gali pakelti kainas, kad suteikty didesne
nuolaida”, ignoruoja tai, kad pirkimo dokumentai nuolaidg sieja su viesai
prieinama kaina ir numato privaloma vie$os kainos fiksavima bei $altinio
pateikima kiekvienam uzsakymui.

Be to, Techninéje specifikacijoje nurodyta, jog ,Jeigu <...>viesai skelbiama
kaina sumazéja, Pirkéjui taikoma mazesné (Pirkéjui palankesné) kaina.”

Galiausiai, tiekéjas nepateikia jokiy konkreciy duomeny (konkreciy prekiy,
viesy kainy, palyginamuyjy skaiciavimy), kurie leisty konstatuoti realy
konkurencijos iSkraipyma Siame pirkime; tuo tarpu pirkimo dokumentuose
jtvirtinti skaidrumo ir kainos kontrolés mechanizmai (vieSos kainos Saltinis,
nuolaidos nekintamumas, pirkéjui palankesné kaina, 15 proc. rinkos patikra)
sudaro pakankamas prielaidas ekonomiskai pagrjstam rezultatui.




