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	DĖL GAUTŲ PAKLAUSIMŲ 
	
	
	
	
	DĖL PASIŪLYMŲ PATEIKIMO TERMINO NUKĖLIMO



[bookmark: _Hlk94787311][bookmark: _Hlk527985104][bookmark: _Hlk521325407][bookmark: _Hlk32325523]Viešoji įstaiga Inovacijų agentūra (toliau  - Perkančioji organizacija), atviro konkurso būdu vykdanti supaprastintą viešąjį pirkimą Nr. 8408019 „Sidabrinės ekonomikos verslumo akceleravimo programos paslaugų viešasis pirkimas” (toliau – Pirkimas), Centrinės viešųjų pirkimų informacinės sistemos (toliau – CVP IS) priemonėmis gavo tiekėjo (-ų) paklausimą dėl Pirkimo sąlygų.
Perkančioji organizacija išnagrinėjo minėtus prašymus ir teikia atsakymus, paaiškindama Pirkimo dokumentus:
	Eil. Nr.
	Klausimas*
	Atsakymas

	1.
	Maloniai prašytume patikslinti kaip numatoma vykdyti TS 11.6 punktą: ar šie pokalbiai vyks nuotoliniu būdu? ar dalyvavimas planuojamas pagal Perkančiosios organizacijos poreikį ar reikėtų planuoti privalomą dalyvavimą? Nurodoma, kad programos dalyvių skaičius - 70 asm. Kiek planuojama jų pakalbinti atrankos procese?
	Individualūs pokalbiai su kandidatais organizuojami atrankos metu (apie 10–15 min. kiekvienam), siekiant įvertinti jų motyvaciją, tikslus ir tinkamumą dalyvauti Programoje. Pokalbiai gali būti vykdomi nuotoliniu arba kontaktiniu būdu.
Atrankos procesas planuojamas taip, kad būtų atrinkti labiausiai motyvuoti dalyviai, galintys sėkmingai įsitraukti ir užtikrinti pirkimo dokumentuose nustatytų rezultatų pasiekimą (pvz., dalyvavimo, pasitenkinimo, verslo planų parengimo rodiklius). Atsižvelgiant į praktinę patirtį, į programą paprastai registruojasi bent dvigubai daugiau kandidatų nei planuojamas dalyvių skaičius (≥70), todėl pokalbiai vykdomi su platesniu kandidatų ratu nei galutinė dalyvių grupė.
Pažymėtina, kad pagal Techninės specifikacijos 11 punktą pasirengimas Programai apima ir dalyvių atranką, todėl 11.6 papunktyje numatyti individualūs pokalbiai laikomi privaloma pasirengimo veikla, būtina tinkamam Programos įgyvendinimui ir nustatytų rodiklių pasiekimui.


	2. 
	Kadangi vasarą, prašome dokumentų pateikimui pratęsti terminą dvi savaites, ar pavyktų?
	Pasiūlymų pateikimo terminas pratęsiamas iki 2026-07-13 10.00 val.

	3.
	Susipažinę su paskelbto pirkimo sąlygomis, norėtume jame dalyvauti, tačiau tinkamai pasiruošti pirkimui ir pateikti konkurencingam bei kokybiškam pasiūlymui reikėtų papildomo laiko. Prašome Jūsų pratęsti pasiūlymų pateikimo terimą bent 3 d. d., taip būtų užtikrintas didesnis tinkamų ir konkurencingų pasiūlymų pirkime skaičius.
	Pasiūlymų pateikimo terminas pratęsiamas iki 2026-07-13 10.00 val.

	4.
	9 priede minima, kad pateikti info pagal 4, 7 priedus, bet tokių priedų nėra prie dokumentų
pvz spec sąlygose minimas 3 priedas "tiekėjų pašalinimo pagrindai" - tokio priedo irgi nėra 

nėra ir 6 priedo - pasiūlymo formos

įkelkite prašau visus trūkstamus priedus ir pratęskite pasiūlymo patiekimo terminą
	Visi priedai yra pateikti prie „ATVIRO KONKURSO SPECIALIOSIOS SĄLYGOS“, nuo 7 psl. žemyn.

	5. 
	Atsižvelgdami į pirkimo objekto apimtį ir sudėtingumą, pasiūlymo parengimas reikalauja reikšmingų laiko sąnaudų, kadangi būtina suburti įvairių kompetencijų ekspertų komandą, įvertinti kiekvieno eksperto atitiktį pirkimo dokumentuose nustatytiems kvalifikacijos ir techninio bei profesinio pajėgumo reikalavimams, surinkti, patikrinti ir susisteminti ekspertų kvalifikaciją, profesinę patirtį bei kitus atitiktį pagrindžiančius dokumentus. Be to, būtina parengti techninę pasiūlymo dalį, suderinti visų į pasiūlymą įtraukiamų specialistų dalyvavimą ir atlikti išsamią pasiūlymo kokybės kontrolę.

Mūsų vertinimu, papildomas laikas leistų tiekėjams tinkamai ir kokybiškai parengti pasiūlymus, visapusiškai atitinkančius pirkimo dokumentuose nustatytus reikalavimus. Tai taip pat prisidėtų prie didesnės tiekėjų konkurencijos užtikrinimo, lygiateisiškumo ir proporcingumo principų įgyvendinimo bei sudarytų Perkančiajai organizacijai geresnes galimybes sulaukti kokybiškų ir ekonomiškai naudingiausių pasiūlymų.

Atsižvelgdami į išdėstytas aplinkybes, maloniai prašome pratęsti pasiūlymų pateikimo terminą bent iki 2026 m. liepos 21 d.

Iš anksto dėkojame už prašymo įvertinimą ir tikimės palankaus sprendimo.
	Pasiūlymų pateikimo terminas pratęsiamas iki 2026-07-13 10.00 val.

	6.
	Kuo remiantis jūs teigiate?:

Pastaba: Perkančiosios organizacijos įsigyjamas Pirkimo objektas nėra pirminis ir tęstinis profesinis mokymas, kaip tai yra apibrėžta Pridėtinės vertės mokesčio įstatymo 22 str. 1 d., todėl šioms įsigyjamoms paslaugoms turi būti taikomas 21 proc. PVM.
	Vadovaujantis Viešųjų pirkimų tarnybos išaiškinimu – „Perkančiosios organizacijos rengiami pirkimo dokumentai turi būti tikslūs, aiškūs ir nedviprasmiški. Taigi, perkančioji organizacija turi iš anksto nustatyti ar taikomas PVM įsigyjamam objektui, jei taikomas, koks jo tarifas ir tokią informaciją nurodyti pirkimo dokumentuose“. Perkančioji organizacijos įsigyjamas objektas yra verslumo akceleravimo paslaugos, t.y. kompleksinės ir nuosekliai teikiamos mokymų bei konsultavimo paslaugos (verslumo skatinimas), o ne pirminis ir tęstinis profesinis mokymas.
https://klausk.vpt.lt/hc/lt/articles/360013079339-Ar-perkan%C4%8Dioji-organizacija-prie%C5%A1-pirkimo-proced%C5%ABr%C4%85-turi-i%C5%A1siai%C5%A1kinti-koks-PVM-tarifas-yra-taikomas-jos-perkamam-objektui-ir-toki%C4%85-informacij%C4%85-nurodyti-pirkimo-dokumentuose


	7.
	Prie ekspertų kvalifikacijos yra apibrėžtas reikalavimas:
2) per pastaruosius 3 (trejus) metus bent 2 (dviems) grupėms (grupė suprantama kaip mokymų grupė, sudaryta iš ne mažiau kaip 3 (trijų) skirtingų verslo subjektų atstovų) suteikė akceleravimo ir (arba) pre-akceleravimo paslaugas, kurios pasižymėjo savo trukme ir nuoseklumu – akceleravimo ir (arba) pre-akceleravimo paslaugos apėmė ne trumpesnį nei 1 (vieno) mėnesio laikotarpį ir apėmė ne mažiau kaip 3 (tris) skirtingas mokymų temas;


paaiškinkite terminą Akceleravimo paslaugas, kaip tai reiktų suprasti, kas tai per paslaugos?

ar pvz mokymai, kurių metu mokomi verslo atstovai naujų įgūdžių, ar norintys įsidarbinti, kad būti efektyvesni savo versle yra akceleravimo paslauga? ar mokymo? ar tai vienas ir tas pats?
t.y. naujų įgūdžių mokymas, konsultavimas - yra akceleravimas?
	Akceleravimo paslaugų sąvoka šiuo atveju turėtų būti suprantama siejant ją su pirkimo objektu – tai kompleksinės ir nuosekliai teikiamos mokymų bei konsultavimo paslaugos, kuriomis siekiama padėti verslui greičiau ir efektyviau kurtis, vystytis bei augti. Todėl akceleravimas neapsiriboja vien tik žinių ar įgūdžių perdavimu mokymų metu, bet apima ir praktinį verslo vystymo konsultavimą, mentorystę bei kitas verslo augimą skatinančias veiklas. Atitinkamai, mokymai gali būti akceleravimo paslaugų dalis, tačiau šios sąvokos nėra tapačios, o vertinant atitiktį reikalavimui svarbu nustatyti, ar teiktos paslaugos buvo orientuotos į verslo vystymo ir augimo spartinimą bei sudarė vientisą, tęstinę programą.



*Suinteresuoto tiekėjo prašymo paaiškinti/patikslinti pirkimo dokumentus tekstas nėra redaguotas.

Pažymėtina, kad bet kuris atliktas paaiškinimas yra laikomas neatskiriama Pirkimo dokumentų dalimi ir jo nuostatos turi viršenybę prieš ankstesnes Pirkimo dokumentuose išdėstytas nuostatas. 




Pasiūlymų pateikimo terminas pratęsiamas iki 2026-07-13 10.00 val.









Perkančioji organizacija












[image: ][image: ]Inovacijų agentūra, VšĮ
Įmonės kodas: 125447177
J. Balčikonio g. 3, LT-08247, Vilnius 

1

image1.emf









image2.emf









