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INFORMACINIŲ SISTEMŲ IŠEITIES KODO VALDYMO PLATFORMOS LICENCIJŲ NUOMOS, PLATFORMOS RESURSŲ IR KONSULTAVIMO PASLAUGŲ 
VIEŠOJO PIRKIMO RINKOS KONSULTACIJOS KLAUSIMYNAS


Pirkimo objektas – Informacinių sistemų išeities kodo valdymo platformos licencijų nuomos, platformos resursų ir konsultavimo paslaugos.

[bookmark: _Hlk129073630]Pirkimo objekto pagrindinis BVPŽ kodas – 48900000-7 Įvairūs programinės įrangos paketai ir kompiuterių sistemos

Prašome atsakyti į šiuos klausimus:
	Eil. Nr.
	Klausimas
	Tiekėjo atsakymas

	1. 
	Ar teiktumėte pasiūlymą dėl šio pirkimo objekto? (jei ne, prašome nurodyti priežastis)
	

	2. 
	Ar techninėje specifikacijoje (toliau – TS) nurodyti pirkimo objektai yra aiškūs? (jei ne, prašome nurodyti, kas neaišku ir ką turėtumėme patikslinti)
	

	3. 
	Ar TS yra pakankamai išsami ir aiški, ar joje yra visa informacija, reikalinga tinkamam pasiūlymo parengimui bei deklaruojamų tikslų pasiekimui (jei ne, prašome pateikti argumentuotas pastabas, patikslinimus dėl konkrečių TS reikalavimų)?  
	

	4. 
	Ar TS pakankamai aiškiai apibrėžta galimybė pagal faktinį poreikį naudoti ne tik joje konkrečiai nurodytas pagrindines licencijas ir platformos resursus (GitHub Enterprise naudotojų, GitHub Advanced Security, GitHub Copilot, GitHub Actions ir kt.), bet ir kitus platformos gamintojo siūlomus ar Sutarties galiojimo metu naujai atsiradusius produktus, licencijas ir resursus? (Jei ne, prašome pasiūlyti, kaip šį reikalavimą reikėtų patikslinti.)
	

	5. 
	Ar rinkoje plačiai prieinamas gamintojo palaikomas faktiniu naudojimu pagrįstas („Pay-as-you-go“) atsiskaitymo modelis, leidžiantis atsiskaityti už faktiškai sunaudotas licencijas ir platformos resursus? Jei taip, kokie apribojimai ar specifinės sąlygos taikomos?
	

	6. 
	Kokie gamintojo palaikomi atsiskaitymo kanalai ar modeliai gali būti naudojami šiam pirkimo objektui? Ar pasirinktas atsiskaitymo kanalas turi įtakos licencijų ir resursų kainai, nuolaidoms, prieinamumui, naudojimo ataskaitoms ar galimybei pakeisti tiekėją?
	

	7. 
	Ar siūlomas kainodaros modelis (gamintojo kainodara + tiekėjo nuolaida) yra pakankamai aiškus ir taikomas rinkoje? Jeigu ne, kokį kainodaros modelį rekomenduotumėte taikyti siekiant užtikrinti skaidrumą ir konkurenciją?
	

	8. 
	Kokias specialistų kompetencijas, patirtį ir (ar) gamintojo sertifikatus būtų pagrįsta nustatyti konsultavimo paslaugas teikiantiems specialistams, atsižvelgiant į konsultacijų pobūdį?
	

	9. 
	Ar techninėje specifikacijoje nurodytos preliminarios licencijų  prognozės (2027-2029 m.) yra pakankamos tiekėjams įvertinti pasiūlymo kainą ir rizikas? Jei ne, kokią papildomą informaciją rekomenduotumėte pateikti?
	

	10. 
	Ar kuris nors techninės specifikacijos reikalavimas gali nepagrįstai riboti konkurenciją arba sudaryti kliūtis dalyvauti potencialiems tiekėjams (jei taip, prašome nurodyti konkretų reikalavimą, jo poveikį konkurencijai ir pasiūlyti alternatyvią formuluotę)?
	

	11. 
	Ko, Jūsų nuomone, trūksta TS, t. y. kokius papildomus reikalavimus perkamam objektui būtų tikslinga įrašyti (kurie iš jų yra būtini, kurie tik pageidaujami) ir kas TS yra perteklinio t. y. kokius reikalavimus perkamam objektui būtų tikslinga išbraukti (prašome pateikti konkrečius pasiūlymus)
	

	12. 
	Ar turite pastabų, klausimų dėl kvalifikacijos reikalavimų?
	

	13. 
	Ar turite kitų pasiūlymų?
	



Dėkojame rinkos konsultacijos dalyviams už skirtą laiką!
